３社合同企画新春講演会＆懇親会（小笠原/河原事務所、NNA、ウォリス）




みなさん、こんにちは。私たちの希いはお客様が『儲かり続ける会社』になっていただくことです。多くのお会社と経営改革に取り組み、経営者・幹部の方々と接していて、経営は経営者独りではできない！頼りになる幹部の数と成長が企業の命運を決めるという確信に至っています。そのために会社は何をしていけばよいのか？私たちは何をサポートできるのか？その方向性をいっしょに考えましょう！
今のあなたの会社の売上・業績は過去にやってきたことの結果です。未来の業績は、これから何に取り組むかで決まります。はっきりといいます！あなたのものを考える射程距離があなたの会社の成否を決定します。腹をくくって本質的課題に取り組みましょう！そのための有益な情報を提供します。ぜひ参加ください。

· あなたの会社の成長･発展のカギがわかる！
· 致命的に重要な人材採用、幹部人材の育て方の具体策がわかる！
· 販売・調達・経営課題解決のネットワークが拡がる！

     　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　


　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　
お申し込みは今すぐファックスで ⇓
☆☆☆☆☆☆☆☆☆☆☆☆☆☆☆☆切り離さずにそのままFAXしてください☆☆☆☆☆☆☆☆☆☆☆☆☆☆☆☆
※弊所お客様・お知り合いの方は　お名前と出会いたい人の欄　だけのご記入で結構です！

本質的課題に取り組む以外に、超氷河時代を勝ち残る方法がありますか！？


－カリスマコンサルタントはこう考えている－








『幹部人材の育成は、企業存続にとって異次元の致命的に重要な課題である！』


（ピーター・ドラッカー　「企業の現実」より）








このセミナーからあなたが得られる３つのメリット！





圧倒的に儲かり続ける


会社を作りましょう！





おはなしの中身　人材の存在が事業の成否をわける。なかなか思った人材が採用できない、人材を育成する方法をつかめないという中小企業において、どのように人を採用し、育成していけばよいのか？豊富なご経験から真髄をおはなししてもらいます。


講師　コーチング・ラボ　会長　本山雅英氏（小笠原よりのご紹介⇒『企業変革のカリスマ請負人』、名だたるオーナー系上場企業のトップをファンに持つ組織開発・人材育成のトップ・コンサルタント。本山さんの本質を見抜く力、事業の垂直立ち上げ力はすごい。わたしも指導を受けています。）





セミナーの内容





■開催要領■


○日時：平成２２年１月１９日（火） 15時30分開場


16:00～17:15　・本山先生の講演会


17:15～17:45　・小笠原／河原事務所＆経営エンジン研究所の事業紹介


18:00～19:30　・新春懇親会


○場所　大阪大学中之島センター１０Ｆ佐治敬三メモリアルホール


http://www.onc.osaka-u.ac.jp/others/map/index.php


（アクセス　京阪／中之島、ＪＲ／新福島・福島、地下鉄／肥後橋（別紙 ご案内地図））


○ご費用　２,000円 （当日受付にてお支払下さい） ○問合せ　TEL06－6205－8960　（香取）まで





申　　込　　書　ＦＡＸ（０６）６２０５－８９６１





御社名　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　関係会社名　（　小笠原/河原事務所　・　NNA　・　ウォリス　）


お名前（複数可）　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　 　


御住所　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　 　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　 


出会いたい人（○印をおつけください。カッコ内に具体的な業種など特定の分野があればお書きください。）　　　　　　　　 


・販売先（　　　　　　　　　　　　　　　　　）　・仕入先（　　　　　　　　　　　　　　　　　　）　・専門家（　　　　　　　　　　　　　　　　）  


Ｔｅｌ　　　　　　　　　　　　　　　　Fax　　　　　　　　　　　　　　　　　Mail　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　








